A la Une

p—— A Toulouse, SomeWine dépoussiére le
1 i2011 , . .
P1/2) marché des caves a vin

Lancé en septembre 2009, SomeWine se dédie a
I'aménagement sur mesure de caves a vin mais également a
la vente d’aménagements qui leur sont dédiés. Déja déployée
sur I'ensemble du territoire, ’entreprise voudrait aujourd’hui
accentuer sa présence a Toulouse.

Pour créer son entreprise, Cyril
Parveaux est parti d'un constat
venu de son expérience de guide
interpréte dans le chateau d'un
grand cru classé, « les gens
n‘achetaient pas beaucoup de
bouteilles car ils ne pouvaient pas
les stocker comme elles le
méritaient ». A l'issue de ses
études a I'ESC Montpellier et aprés
une étude de marché d’un an, il

lance donc en septembre 2009,
SomeWine.

Aujourd’hui, la petite entreprise
revendique trois métiers distincts.
Elle se consacre d'abord a la vente
en ligne d'aménagement pour les caves. « Je commercialise des
produits dont les prix s‘échelonnent entre 100 a 1500 euros, de la
petite étagére au meuble prestige en bois d'acajou. Cette part de
mon activité compte jusque |a pour 30% de mon chiffre d'affaires. »

SomeWine se différencie ensuite de ses concurrents, selon Cyril
Parveaux, en proposant une offre de conseils a destination des
particuliers et des professionnels pour |'aménagement de leur cave
a vin. « Un service que je souhaite développer aujourd’hui. Dans ce
registre, j'essaie d’apporter ma touche personnelle en proposant a
ma clientéle une esthétique et ma patte artistique dans la
conception de la future cave. » Enfin, SomeWine propose un service
clé en main, qui découle de son deuxiéme métier, en réalisant la
maitrise d'ouvrage et la conception d’une cave a vin sur mesure.
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A ce jour, les activités de Some Wine s'adressent a une clientéle de
CSP+, agée de 40 a 60 ans, et localisée sur |'ensemble du territoire.
L'entreprise a réalisé un chiffre d'affaires de 30.000 euros pour sa
premiére année d'exercice et espére atteindre les 100.000 euros
pour la deuxiéme. « Cependant, je regrette que les toulousains ne
comptent pas encore parmi la cible que je touche, alors que mon
entreprise fonctionne trés bien a Bordeaux par exemple. Je pense
que le potentiel de Toulouse et de sa région est trés important pour
mon entreprise, car il s‘agit d’'un marché trés porteur de bons
vivants et d’amoureux du vin. »

Agnés Frémiot
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